ie Vermogensverwal-
tung Damm-Rumpf-
Hering hat sich in
Mitteldeutschland
mit fast 500 Mandanten und
einem verwalteten Vermogen
von knapp 100 Mio. Euro zu
einem Marktfiihrer entwickelt.
SUPERIllu sprach mit dem
geschiftsfiihrenden  Gesell-
schafter Lutz Hering, 44, iiber
das Geschiftsmodell der Dresd -
ner, Anlagestrategien und die
Blase auf den Aktienmarkten.

» Der Dax klettert seit Wochen
von einem Hochststand zum
ndchsten. Wann knackt er die
13000er Marke?

Wir erleben gerade die meist-
gehasste Rallye der letzten Jahre,
weil keiner in Deutschland dabei
ist. Viele warten nun schon seit
Wochen auf eine deutliche Kor-
rektur, stattdessen knacken die
Leitindizes einen Hoéchststand
nach dem anderen.

» Haben Sie auch die Rallye
verpasst?

Aktien spielen in unserem Port-
folio-Management eine wesent-
liche Rolle. Daran hatsich nichts
gedndert. In der derzeitigen

Niedrigzinsphase gibt es auch =

kaum Alternativen. Aber wir
rechnen mit einer deutlichen
Korrektur und haben deshalb
unser Aktien-Engagement
zuriickgefahren. Als Vermo-
gensverwalter verwalten wir,
wie das Wort schon sagt, Vermo-
gen. Das machen wir moglichst
risikoarm, haben aber immer
den Anspruch, Renditen zu
erzielen, die tiber dem Markt-
durchschnitt liegen.

» Langer Rede kurzer Sinn -
heifit das: raus aus der Aktie?
Uber lange Sicht sind mit Betei-
ligungen an Unternehmen - und
nichts anderes ist ja eine Aktie
- gute Renditen zu erwirtschaf-
ten. Daran gibt es gar keine
Zweifel.

?

» Staatsanleihen sind aber die
sichere Alternative. Oder?
Auch Staaten konnen pleite-
gehen. Denken Sienur an Argen-
tinien oder an die Lage in Grie-
chenland. Investiere ich aufier-
halb des Euroraums, besteht
zudem das Wechselkursrisiko.
Und bei einer Bundesanleihe bis
zu sieben Jahren Laufzeit ist der
Zins sogar negativ. Wir gehen
davon aus, dass die Niedrigzins-
politik in Europa anhilt. Der
schwache Euro und das Anlei-
henaufkaufprogramm der EZB
stirken zusitzlich die Aktie.

» Das heifit?
Auch nach einer Korrektur bin
ich optimistisch, dass es weiter

Das Boss-Interview

Hier spricht unser Wirtschafts-Ressortleiter Thilo Boss jede Woche mit einem Wirtschafts-Boss
Fragen, Anregungen, Kritik? » E-MAIL: wirtschaft@superillu.de » TELEFON: 030/75 44 30 63 00

,Aktien bieten gute Renditen*

Vor 17 Jahren haben sich die Zwickauer LutzHering, Rocco Damm und Marco Rumpf als
Vermdgensverwalter selbststandig gemacht. Heute zahlen sie in Ostdeutschland zu den Marktfuhrern

Der gebiirtige
Zwickauer Lutz
Hering und seine
Partner haben
vor ihrer Selbst-
standigkeit die
Wertpapier-
geschafte der
SchmidtBank
geleitet

Lutz Hering und Thilo Boss in
den Raumen der Vermdgens-
verwaltung in Dresden

bergauf geht. Wichtig ist nur,
dassich Chancen maximiere und
Risiken minimiere. Dazu gehort,
dassich die Volatilitdt der Markte
einschitzen kann und das
Vermogen mit verschiedenen
Anlageformen absichere. Das ist
tibrigens auch der Grund, warum
wir in den 17 Jahren, die wir nun
bestehen, Krisen wie den 11.
September oder die Lehman-
Pleite gut gemeistert haben.

» Wie sieht eigentlich der
durchschnittliche Kunde Ihrer
Vermoégensverwaltung aus?
Den Durchschnittskunden gibt
es fiir uns nicht. Wir verwalten
das Vermogen von Kérper-

schaften, Privatpersonen oder

Unternehmen. Jeder unserer
Mandanten braucht eine mafige-
schneiderte Losung.

» Und das kann eine Bank

nicht leisten?

Ein Bankberater betreut im
Durchschnitt zwischen 500
und 1000 Kunden. Individuelle
Losungen sind in diesen Fillen
nicht zu stemmen. Wir sind
unabhingig, verfolgen keine
Konzerninteressen und miissen
daher auch keine eigenen Pro-
dukte verkaufen. Das ist eine
unserer wesentlichen Stérken.
Wir erstellen jedem unserer
Mandanten :jedes Vierteljahr
einen Bericht iiber die Perfor-
mance der Ertrige und Aufwen-
dungen.

»Hand aufs Herz: Was kostet
diese Betreuung?

Wir berechnen eine fixe Grund-
vergiitung und eine Erfolgsbe-
teiligung. Ubrigens werden wir
- dhnlich wie Banken - durchdie
Bundesanstalt fiir Finanzdienst-
leistungsaufsicht kontrolliert.

» Kann also jeder zu Ihnen
kommen-egal, ob er 5000
Euro oder mehrere

Millionen Euro verwalten
lassen méchte?

Es gibt Mandanten, die uns
100000 Euro anvertrauenund uns
dann tiber einen gewissen Zeit-
raum testen. Das ist eine Gr6-
Renordnung, mitder manRisiken
verniinftig absichern kann. Aber
es gibt auch Mandate im mehr-
stelligen Millionenbereich.

» Gibt es iiberhaupt geniigend
vermégende Kundschaft in
Ostdeutschland?

Inden vergangenen 25 Jahren ist
in Ostdeutschland sehr viel Ver-
mogen aufgebaut worden. Vor
allem in unserem Kernmarkt in
Thiiringen und Sachsen hat sich
eingesunder Mittelstand entwi-
ckelt. Die Potenziale sind noch
nicht ausgeschopft.
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